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: LaMinettiSpadiBerga-
vo, specializzata nella compo-
»ntistica industriale, che dal

n8miladipendenti, 650sediin
5 Paesi,eunfatturato 2018di2,3
niliardi di euro il pitt grande
uppoeuropeo didistribuzione
prodottieservizi per manuten-
oni, riparazioni e revisioni in

bitoindustriale - haacquisito

1100% dellabrescianaFluidmec -

a.
Inbaseall’accordosiglatoil 31
Inglio scorso, «entrambe le im-
eseusufruirannodel reciproco
ow-how, conl'obiettivodicre-
ere nel segmento legato alla
eumatica, oleodinamica, auto-
azione, guarnizionie lubrifica-
done nonché nella consulenza
er 'impiantistica industriale».
Fondata nel 1951, la Minetti,
nsedeaBergamoinviaCanovi-
e, ¢leader in Ttalia nella distri-
uzione diforniture industriali:
el 2018 ha fatto registrare un
tturato aggregato di circa 200
ilioni di euro e dispone di una
ete di 26 filiali commerciali e
onta500 dipendentiinTtalia (im
entinaionellanostraprovincia).
ccellenzaitalianaall’internodi
grande gruppo europeo, la Mi-
ettilavora su tutto il territorio
azionale e ha fra i suoi clienti,
anto multinazionali quanto pic-
oleimprese. Ampialagammadi
rodotticon15milabrandeolire

iatecategorie, dai cuscinettialla

00 milareferenzerelativiasva-

tecnicalineare, dalla tecnicadei
fluidiallatrasmissione del moto
edipotenzadalle macchine aria
compressa all'utensileria.

'La Fluidmec - 34 milioni di
fatturato 2018,100dipendentie
6 punti vendita in Lombardia,
operaconle consociate Effegi Sy-
stem, BresciaHydropower, Bre-
scia Hydroservice e Uniseals.

Fluidmec, dapartesua, appor-

tail suoforte knowhownellasele-
zionedeiprodottiper pneumati-
ca, oleodinamica, automazione,
guarnizionielubrificazione e nel-

La sede e punto vendita della Minefti Spain via Canovine a Bergamo

larelativainstallazione e manu-

tenzione e, con l'ingresso nel

Gruppo Rubix, raggiungera un
bacinodiutenza moltopitiampio,
includendoiclientikeyaccount
multisitopresentisu tuttoil terri-
torio nazionale. :
«Abbiamo riconosciuto in
Fluidmecunpartneraffidabilee
qualificato per la grande espe-
rienza acquisita - spiega Marco

Minetti,amministratoredelega-

toItaliadiMinettiSpa-Tunivoca
visionesulforte potenzialedicre-
scitasono convintocipermettera

Lad. Marco‘ Minetti

diraggiungere insieme obiettivi
ambiziosi, allargandounpresidio
ineditopernoiinItaliacheavvan-
taggeraentrambi. Vieunalogica
chiaraallabasediquestaacquisi-
zione: incrementare il nostro
portfoliodiprodottieserviziper
lamanutenzione, le riparazioni
elerevisioniindustriali».Sicom-
pleta cosila gamma di prodotti.
«Stiamoentrandoinunnuovo
capitolodellastoriadiFluidmec
- afferma Francesca Piantoni,
ammiinistratore delegatodiFlui- -
dmec Spa - Questo accordo ci
apre numerose opportunita di
'business eciconsente disfruttare
ilposizionamentodileaderinIta-
liadiMinettiedell'improntaeu-

" ropeadel Gruppo Rubix. Consi-

deroquestoaccordounsuceesso
senzaprecedentiperlopportuni-
taunicadi crescere professional-
menteediampliareilnostropar-
coclienti». - o
+IlgruppoRubixenatonel set-

-tembre 2017 dalla fusione di
~Brammer e Iph, questultimo

gruppofrancese che nel 2015 ave-
va messo gli occhi sulla Minelli
acquisendone il 50%.
LaFluidmeceésolol'ultimaac-
quisizione perlaMinettiche sem-
preinlugliohaincorporatolaCbr
‘SpadiArezzospecializzatanella
distribuzione dibulloneria siste-
midifissaggio,articoli tecniciper
latrasmissionedel motoedipo-
tenza, movim éntaziqne linearee
utensileria manuale e profiliin
alluminio.
Esoltantoqualchegiornopri-
maavevaacquisito EuromecSrl
e Tekninox Srl, entrambe di Sie-
na. In questi ultimi casi - come
spiegaancoraMinetti-sietratta-
topilichealtrodi«operazionidi
territorio pit che di prodotto», .

. come nel caso Fluidmec.
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